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Vientimme tulee kuluvan vuoden
ailkana verrattuna vime vuoteen
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Vientimme tulee kuluvan vuoden ailkanao
verrattuna vime vuoteen (vertailu)
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Mitka ovat arvionhe mukaan uusia
potentiaalisia kasvualoja?
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Mitkd ova

- arvionne mukaan uusia

potentiad
2026)

Isia kasvualoja?¢ (maaliskuu
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Mitk& ovat arvionne mukaan uusia
potentiaalisia kasvualoja?g (Syyskuu 2026)
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Mitkd ova

- arvionne mukaan uusia

potentiad
2025)
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Mitk& ovat arvionne mukaan uusia
potentiaalisia kasvualoja? (toukokuu 2025)
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Mitkd ovat arvionne mukaan uusiq
potentiaalisia kasvualoja? (tammikuu
2025)
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Puolustusala on nopeassa kasvussa. Onko yrityksesi kohdannut
puolustus-, kaksikadyttotuote- ja kokonaisturvallisuusalan
markkinoille pddsyyn liittyvid haasteita?
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Minka kauppakamarin jasen
yrityksenne one
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Toimialo
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Henkillostomaard
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Paamarkkina-alueet (valitse
tarkeimmat kohdemarkkinat)
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